Les étapes de La négociation

Faire une offre d’achat, c'est marquer le début de négociations
qui peuvent se dérouler sur plusieurs journées.

Votre agent immobilier présente
votre offre d'achat au vendeur.

RONDE 2A RONDE 2B

Le vendeur accepte votre offre, Le vendeur fait une contre-offre
I'entente est conclue. pour exiger un prix plus élevé ou
Votre offre est gagnante! modifier certaines conditions.

RONDE 3A RONDE 3B RONDE 3C

Vous faites a votre tour
Vous acceptez la contre-offre, une contre-offre au vendeur,
I'entente est conclue. avec un prix plus élevé
La contre-offre est gagnante! = que votre offre originale mais
inférieure a sa contre-offre.

RONDE 4A RONDE 4B

Le vendeur accepte votre contre-offre,
I'entente est conclue.
Votre contre-offre est gagnante!

Vous refusez la contre-offre
et décidez de mettre un terme
aux négociations ;
la vente n'est pas conclue.

Le vendeur refuse votre contre-offre,
la vente n'est pas conclue.
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